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第二届中国投资者关系年会暨2005年度中国A股公司投资者关系评选


2006资本圈高尔夫精英赛

活动方案
一、宗旨

高尔夫作为一种集竞技、休闲、商务、交际于一身的运动项目，一直受到社会高端商务人士的青睐。中国上市公司总裁高高尔夫球邀请赛就是致力于为全国企业家和高端客户同场竞技的机会而设。通过世界第一大球会观澜湖这个国际高尚生活社交平台，以高尔夫运动为主导，倡导中国顶尖人群和创富人士的健康生活方式。并使此活动成为证券市场周刊的品牌商业活动。

二、组织机构

    主办单位：证券市场周刊、深圳观澜湖高尔夫球会

    协办单位：智又盈传播顾问机构
    支持媒体：《商务周刊》、《第一财经日报》
独家门户网络支持：新浪高尔夫、新浪财经
三、邀请对象

中国投资者关系年会嘉宾、观澜湖领导、赞助商特邀嘉宾及社会各界精英GOLF爱好者等

四、举办时间、地点

    时间：2006年6月25日

    地点：观澜湖高尔夫球会

五、活动介绍

    1、2006资本圈高尔夫精英赛

    A、场地在观澜湖东莞安妮卡球场。

B、赛事可设立总杆奖前3名、净杆奖前3名、一杆进洞奖、女士总杆奖第1名、女士净杆奖第1名、开球最远奖、离洞最近奖、老鹰奖、开球近线奖、最佳着装奖、绅士奖、幸运第七名、BB奖、逢十跳奖以及幸运奖等。 

C、赛事费用由主办方和赞助单位支出。

    2、颁奖盛典

    A、深圳会所会议室

    B、邀请所有参加邀请赛选手参加

六、比赛规则 

 1、比赛规则

    大赛将采用180洞个人双贝利亚差点比杆赛的形式进行。每场比赛所抽取之球洞号码将对每位球手保密，所抽取之球洞号码将于决赛颁奖仪式上公布。

 2、双贝利亚差点计算方法
    A、选出12个洞，以标准杆之和为48；
B、将所选的12洞的成绩相加，最高每洞为超标准杆2杆；

    C、乘以1.5；
    D、减去72，得出全差点；
    E、再乘以0.8，得出双贝利亚差点
 3、参赛证书

所有参加邀请赛之球手将获发参赛证书。

七、参赛费用
1、本次赛事收取参赛费1500元/人，此费用包括赛事期间论坛参会资格、活动期间食宿、纪念品、赛事会刊等。球具由选手自带，往返交通费用自理。涉及服务人员项目费用（SPA、按摩、球僮球车等）等费用自理。
2、受邀参加IR年会的上市公司董事、高管，金融投资机构高管，QFII代表等嘉宾免费。球具由选手自带，往返交通费用自理。嘉宾在观澜湖的餐饮费用、涉及服务人员项目费用（SPA、按摩、球僮球车等）等费用自理。 
详情及报名请致电：

2006首届中国资本圈高尔夫精英邀请赛组织机构

联系人：何峻妮、谷孝琴、任璐

联系电话：010-85650514 85650296、85650515  

赛事官方网站：www.zhoukan.com.cn/2006IR
专用邮箱：zhoukan@vip.sina.com
 “XXX”杯中国上市公司总裁高尔夫球邀请赛报名表
姓 ：______ 名 :________  

性别： [   ]男    [   ]女    年龄： _______
是否观澜湖会员：[   ]是   [   ]否，会员号码：________ 
通信地址：__________________________________________________ 

公司： _________________________________ 
职位：________________    ________
电话：(    )____     ___  传真：(    )_______  ____
手机： (    ) ___                __
Email______________________________________________________ 

地址：                                                     
最新差点(男___/女___)
是否需要分组? (是___/ 否___)
如需分组，请列出姓名 
1、___________________________________

2、___________________________________

参赛者签字:________      日期:_________________
1
The Second China Investor Relations Annual Conference & IR Awards for China A-share Companies
欲了解详情或参与请致电：谷孝芹-电话：8610-85650296、13120223066  http://www.zhoukan.com.cn

